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Prästlönetillgångarna i Västerås sti� har certi�e-
rat hela sitt skogsinnehav på 44 000 hektar för 
kolkrediter. Intresserade köpare �nns, men sti�et 
har inte bråttom att sälja.

att man kan göra vad som helst på resten av innehavet.
Att mätningarna baseras på vetenskapliga skogs-

data, unika för Sverige, är också ett plus.
– De använder laserskanningen för att mäta vårt 

förråd och deras mätningar stämde mycket väl med 
våra egna uppskattningar, säger han.

ANDRA CERTIFIERARE ERBJÖD SIG att komma och klava 
manuellt.

– Det skulle ta en hiskelig tid. Även om det aldrig 
var aktuellt att göra det på hela innehavet, så skulle 
det klavas igen efter fem år för att se hur mycket det 
har växt, säger Martin Bäck. 

Intresserade köpare av stiftets kolkrediter finns, 
men det vanligaste är enligt Martin Bäck att köparna 
köper kolkrediter från andra kontinenter än Europa.

Stiftet har hur som helst ingen brådska och funde-
rar mycket på vad som gör en bra köpare. 

– De ska definitivt leva upp till Svenska kyrkans 
finans- och placeringspolicy, alltså inga verksamheter 
inom vapen, spel, tobak eller pornografi, exempelvis. 
Och så vill vi att de arbetar med hållbarhetsfrågor  
på allvar.

CERTIFIERINGEN INNEBÄR ATT VÄSTERÅS stift garanterar 
ett visst virkesförråd under en tidsperiod på 49 år. 
Martin Bäck poängterar att skogen ska brukas under 
tiden.

– Men genom att avverka betydligt mindre än till-
växten kan vi samtidigt bygga upp virkesförrådet. 

Han tycker att markägare bör få betalt för alla eko-
systemtjänster de levererar till samhället.

– Det tror vi är en naturlig del i framtidens skogs-
förvaltning och vi vill gärna vara med och utveckla 
detta arbete.

KARIN LEPIKKO

ästerås stift har certi-
fierat 200�000 kol-
krediter för sitt skogs-
innehav på 44�000 
hektar. 

– Bakgrunden är  
att vi vill bygga upp 
virkesförrådet under 
ett antal år för att 
sedan permanent ha 
det högre än innan. 

För att klara det likviditetsmässigt kartlade vi andra 
typer av intäktskällor, säger Martin Bäck.

OLIKA FÖRETAG FRÅN BÅDE Sverige och övriga Europa 
visade intresse och efter en ganska omfattande 
urvalsprocess föll valet på Carbon Capture Company.

– Redan vid första trä�en förstod vi hur deras certi-
fieringsstandard fungerade. För oss som markägare 
är det viktigt att vi förstår hur de nya a�ärsmodeller-
na fungerar, både för vår egen del och för att kunna 
förklara för andra, eftersom vi utför en folkvald för-
valtning. 

– A�ärsmodellerna för kolinbindning i skog inom 
EU är nya och då finns det alltid en risk att man inte 
förstår hur de fungerar, tillägger han.

En fördel med Carbon Capture Company är att de 
certifierar hela innehavet, anser Martin Bäck.

–  Att bara certifiera ett bestånd innebär ju i princip 

V
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